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Impressdes Aumento do ROAS de retornos de
(Retorno do investimento campanhas de
em publicidade) cross-sell

A Diageo gerou quase 20 milhdes de impressdes pelos Sponsored Products da Criteo,
impulsionando as vendas e o reconhecimento da marca. O ROAS teve um aumento
impressionante de 4.000%, mais que o dobro da campanha inicial durante o mesmo periodo

em 2014. Mais de 40% das vendas atribuidas a Criteo tiveram origem em areas de cross-sell.
Essas vendas nao teriam sido possiveis sem os Sponsored Products da Criteo. Linhas de produtos
individuais, como Baileys e Smirnoff, tiveram um aumento no ROAS de até 6.000% sobre vendas

ja consolidadas.
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A Criteo continua gerando resultados incriveis
no portfolio da Diageo, com foco total no cliente
e recomendagodes estratégicas. Obtivemos

uma vantagem competitiva real durante o ano,

e também nas datas sazonais. A venda de
produtos cross-sell foi uma ideia genial para

nossa categoria, que costuma ser orientada

pela compra por impulso.

- Jan Wong, / /
gerente de comércio eletronico
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A Diageo, uma lider mundial em bebidas alcodlicas,
tinha realizado uma campanha teste com a Criteo

e teve um grande aumento de vendas e do ROAS
(Retorno do investimento em publicidade). Prestes
a concluir um ano de programa, o objetivo era
incorporar descobertas importantes na nova
campanha para gerar retornos ainda maiores

e aumentar a participacao no mercado.

O DESAFIO

Considerando o forte posicionamento organico
atual nas listas de comeércio eletrénico em suas
principais categorias, a Criteo recomendou
oportunidades de cross-sell (@anuncios fora

da categoria de bebidas alcoolicas) usando

a funcionalidade Multiplicadores de lances,

na qual as marcas podem aumentar ou diminuir
os lances de custo por clique (CPC) da campanha
para diferentes tipos de anuncio. Os lances nos
produtos especificos da categoria e nos de
cross-sell possibilitaram colocacdes abrangentes
de impressdes nos tipos de paginas Categoria,
Departamento, Corredor e Prateleira para atingir
o cliente em sua jornada de compras, inclusive
nos momentos de pesquisa.
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-l Adicione fundos a sua conta 2 Escolha os produtos da campanha
<ZE Os fundos aparecem em SKUs selecionados para engajar .
@) sua conta em ateé 24 horas. compradores gue navegam em ‘
@) sites de comercio eletrénico. This wav up
Z
)
L
B 3. L] Vet et
> Dé lances Veja 360° de atribuicao
8 Veja seus anuncios ao Vivo Conecte compradores e suas

em sites de varejo em questao compras em uma rede de mais

de minutos. de 50 sites de varejo.

© 2016 Criteo S.A. Todos os direitos reservados

12/16



